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Unternehmensbewertung
Eine realistische Bewertung kann den Akquisitionserfolg steigern

Ob es sich eher um eine „Wissenschaft“ oder um eine „Kunst“ bei der Unternehmensbewertung handelt, 
bleibt weiter offen. Sicher ist, es gibt eine unübersichtliche Vielfalt an Bewertungsverfahren, die in unter-
schiedlichen Konstellationen nahezu alle ihre Berechtigung haben. Klar ist weiterhin, dass viele Unter-
nehmenskäufe für den Erwerber keinen Unternehmenswert schaffen, weil ein zu hoher Kaufpreis be-
zahlt wurde. Oft zu sehen ist weiterhin, dass Eigentümer eine unrealistisch (hohe) Vorstellung vom Wert 
ihres Unternehmens haben und eigentlich sinnvolle Transaktionen deswegen nicht zustande kommen.

Wir sind es gewohnt, die wirtschaftlichen Erfolgsaussichten eines Unternehmens in realistische Finanz-
pläne zu übersetzen, die die Grundlage jeder Unternehmensbewertung bilden. 

• Gemeinsam erarbeiten wir die Finanzplanung, nachdem wir die historischen  
Daten selbständig aufgenommen haben. 

• Wir liefern die Informationen über vergleichbare Transaktionen in der Vergangenheit  
und den “peer group” Vergleich. 

• Diese Informationen verarbeiten wir zu einem konsistenten Bericht.

„Wir als e2g verfügen über das theoretische Rüstzeug und die erforderlichen Transaktionsdaten, 
um eine Bewertung nach marktüblichen Verfahren durchzuführen. Bei festgefahrenen Gesprä-
chen über den Kaufpreis bauen wir als erfahrene Verhandlungsberater und Finanzexperten mit 
Hilfe von maßgeschneiderten Transaktionsstrukturierungen Brücken, damit sich Käufer und Ver-
käufer doch noch aufeinander zu bewegen und schlussendlich auch einigen.“

Dr. Stephan Bülow | Senior Advisor, M&A expert

Stephan war schon immer ein “Deal Maker”, der integrierte Managementber-
atungs- und Corporate-Finance-Dienstleistungen anbietet, um Gesellschafter-
wechsel auf bestmögliche Weise umzusetzen. In dieser Funktion hat Stephan 

sowohl Investoren als auch Eigentümer beraten und bereits Transaktionen im Wert 
von mehr als 2 Mrd. € abgeschlossen. Er hat auch eine Erfolgsbilanz als umsetzung-

sorientierter Private Equity Direktor. Darüber hinaus hat er als Investor und CEO mittels 
Buy-and-Builds drei erfolgreiche Unternehmensgruppe mit aufgebaut. 

https://calendly.com/stefanie-peters/enable2grow-kennenlernen?month=2024-02
https://www.linkedin.com/in/drstephanbuelow/

