
Mehr unter www.enable2grow.de

CALL VEREINBARENKLINGT SPANNEND? Super. Dann sprechen wir. 

SUCCESS STORY · 

 HERAUSFORDERUNG
Wie attraktiv gestaltet sich Deutschland als Zielmarkt für SHAA in Bezug auf Wettbewerb, Marktreife, Markt-
größe, Einkaufsstrukturen und operativer Implementierung hinsichtlich des Aufbaus nachhaltiger Geschäfte?

 VORGEHEN
Phase 1: Ermittlung des allgemeinen Interesses und potentieller Leads für SHAA

Phase 2: Zusammenstellung einer maßgeschneiderten Produktpräsentation für Zielkunden

Phase 3: Durchführung von Interviews mit wichtigen Key Playern, um deren Offenheit und die Hindernisse 
des Markteintritts zu ermitteln

Phase 4: Ableitung der wichtigsten Erkenntnisse und Empfehlungen für SHAA

 ERGEBNISSE
•	 Marktattraktivität nachgewiesen
•	 Allgemeines Interesse bestätigt
•	 Verständnis des relevanten Ökosystems und spezifischer deutscher Präferenzen geschärft
•	 Konkrete Handlunsgempfehlungen für die nächsten Schritte bis zum Markteintritt erarbeitet

„Mit einer sehr klaren und strategischen Analyse hat enable2grow 
uns ein gutes Verständnis für den deutschen Markt und dessen 
Attraktivität für SHAA verschafft und uns konkrete Optionen auf-
gezeigt.“

Luca Sepe, CEO & Founder, Shaa S.r.l.

SHAA
QUALITATIVE MARKTVALIDIERUNG  
FÜR MEDIATECH-INNOVATION

http://www.enable2grow.de
https://calendly.com/stefanie-peters/enable2grow-kennenlernen?month=2025-08

