
enable2grow GmbH Innere Wiener Straße 11a · 81667 München 
Telefon: +49 89 44 99 07 20 

contact@enable2grow.com 
www.enable2grow.com

Bereit für den nächsten Schritt? Kontaktieren Sie uns unter +49 89 44 99 07 20 oder buchen Sie uns hier.

Personal Branding für den 
Aufbau von Vertrauen
Wie Gründer, Innovatoren und Experten LinkedIn nutzen können, 
um die Sichtbarkeit und das Vertrauen in ihre Vision zu erhöhen

In einer zunehmend virtuellen Welt hinterlässt Ihr LinkedIn-Profil den ersten Eindruck bei Ihren Kunden, 
Partnern, Kollegen und sogar bei den Bewerbern, die Sie einstellen. Sie sehen sich Ihr LinkedIn-Profil 
an, um genau festzustellen, was Sie können und warum man sich auf Sie verlassen kann, wenn Sie es 
tun. Mit einem aussagekräftigen Profil und einer klaren Strategie für die Inhalte, die sie posten, können 
Führungskräfte heute Vertrauen aufbauen und Beziehungen pflegen.

Mithilfe einer einzigartigen, von Superhelden inspirierten Methode erhalten Sie Tipps, wie Sie Ihre Stär-
ken als Führungskraft besser zur Geltung bringen und für Ihre einzigartigen Fachgebiete bekannt werden. 
In einem Tages-Workshop werden Sie:

• Ihre Superkraft, um Ihr persönliches Nutzenversprechen zu differenzieren definieren

• Ihre Hintergrundgeschichte, um Vertrauen in Ihr Engagement und Ihre Ziele zu gewinnen erstellen

• Content-Säulen und Quick-Post-Formate, um die Zustimmung für Ihre Zukunftsvision zu  
gewinnen wählen

„Eine starke, klare persönliche Marke schafft Vertrauen in Ihre Kompetenz und Ihre Führungsqua-
litäten, so dass Sie Ihre Sichtbarkeit erhöhen und online und darüber hinaus schneller Wirkung 
erzielen können.“

Laura Fleming Schulte | Enabler, Go To Market & Digital Brand Expert

Mit über 20 Jahren Erfahrung in den Bereichen Transformation, digitale Wachs-
tumsstrategie und Innovationsmarketing kennt Laura den geschäftlichen Wert 
von Vertrauen. Als Führungskraft in einem Startup bis zum Börsengang und 

preisgekrönte B2B-Redakteurin nutzt sie Storytelling und kundenorientierte Stra-
tegien, um Marken und kundenorientierte Strategien, um Marken und Führungskräf-

te zu positionieren, die Vertriebspipeline zu optimieren und Vertrauen für Innovation und 
Wachstum zu schaffen. 

https://www.linkedin.com/in/laura-fleming-schulte/

