
LET‘S MEET & GROW.
Mehr unter www.enable2grow.de

ENABLER-PROFIL · 

CALL VEREINBAREN

„Ich führe Unternehmen über fordernde Trails hin zu nachhaltigem Profit – nicht nur durch 
Umsatzsteigerung, sondern auch durch Effizienzsprünge mit KI und smarten CRM-Sys-
temen.Mit mehr als 25 Jahren Berufserfahrung in Sales, Marketing und Consulting/Deli-
very, navigiere ich entlang der gesamten Revenue & Profit Journey – von Lead bis Loyalist 
– und sorge dafür, dass konsequenter Kundenfokus direkt auf das Ergebnis einzahlt.“

THOMAS BÖHME
THE PROFIT TRAILBLAZER

 CAREER PIN POINTS
•	 Selbständiger Berater @ enable2grow / ALLFORCLIENTS –  

Growth & Profit Strategy
•	 Advisor @ MindPort – Metaverse Go-to-Market
•	 Director Channel & Alliances @ rooom AG – XR-Plattform-Scaling
•	 Head of Sales, Teamlead CRM Practice @ dotSource –  

Exponentielles Wachstum und Digital Business Consulting
•	 Manager Salesforce Practice @ Accenture – Enterprise CRM Delivery
•	 Leiter Marketing @ ClientHouse – Marketing-Strategie und Positionierung
•	 Head of Sales @ Brainforce Software – Wachstum und Profitabilität
•	 BWL-Studium @ TU Chemnitz

 EXPERIENCES
Fokusbranchen: Information Technology · Manufacturing · Retail · Consumer Goods 

Expertisefelder: Customer Relationship Management (Sales · Marketing · Service)  
Profit & Efficiency Growth · Change Management in (internationalen) Teams

 SKILLS & TOOLS
kreatives Mindset · Innovationsgeist (AI, VR) · Design Thinking & Facilitation · Trainer- & Moderationskom-
petenz · ausgeprägte analytische & konzeptionelle Stärke · CRM-Plattformen

http://www.enable2grow.de
https://calendly.com/thomas-boehme/kennenlerngesprach-enable2grow?month=2026-02
https://www.linkedin.com/in/thomasboehme/

