ENABLER-PROFIL - enable2Zrow

THE PATHFINDER

+ CAREER PIN POINTS

EnablerfurVertrieb und Marketing @enable2grow mit Standort Schweiz,
CSO ad interim bei der KYBURZ Switzerland AG, Geschaftsfuhrer Ver-
trieb & Marketing @ verschiedene Unternehmen des Independent Automo-

tive After Market, Markenchef Deutschland @MINI, Vertriebsleiter International
@BMW M GmbH, Strategische Unternehmensplanung & Business Development Overseas @BMW AG,
Berufsbegleitende Promotion zum Dr. rer. pol. @Universitat Braunschweig, Master of International Manage-
ment (MIM) @HEC (Paris) und @ESADE (Barcelona), BWL-Studium @Universitat Kéln und Regensburg

+ EXPERIENCES

Fokusbranchen Industrie (Automotive und Mobility, Maschinenbau) und Grosshandel, KMU in DACH, Ge-
schaftsentwicklung und -leitung, Vertrieb und Marketing, Internationalisierung, Inkubation von Startups.

+ SKILLS & TOOLS

FUhren mittelstandischer Unternehmen; Vertrieb und Marketing — strategisch und operativ; (Auslands-)
Markte erschliessen, Neukunden gewinnen und Bestandskunden ausbauen; Marken erschaffen, aufbauen
und fuhren; Restrukturierungen, Umsetzung von Carveouts und Post-Merger-Integration auf der Sales-Sei-
te, Kundenzentrierte Geschaftsmodelle entwickeln; Zertifiziert in Design Thinking (HPI Potsdam, INSEAD),
Market Opportunity Navigator und Blue Ocean Strategy.

,Neue Markte und Zielgruppen zu entdecken, zu erkunden und zu erschlieBen: das ist
meine Mission —fur KMUSs, in Vertrieb und Marketing, im In- und Ausland. Als Enabler
ermutige und ertichtige ich Unternehmen bei der Umsetzung ihrer Wachstumsziele —an
der Sales-Front, im Hintergrund als Sparring Partner fir CSO, CMO und CEO oder selbst
interimistisch in einer organschaftlichen Rolle.*
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http://www.enable2grow.de
https://calendly.com/stefanie-peters/enable2grow-kennenlernen?month=2025-08
https://www.linkedin.com/in/bernd-brockmeier-9127ba29/

